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ÖSSZEFOGLALÓ

Az elmúlt x évben a xxx iparágban, xxx termékek értékesítésével foglalkoztam. “Farmer” típusú értékesítési tevékenységet folytattam, ügyfeleim közé tartozott a xxx piaci szektor magyarországi, később európai legnagyobb vállalatai. Munkám során a cégek xxx szakmai vezetőivel és cégtulajdonosokkal, ügyvezetőkkel tárgyaltam, a termékek bemutatását, az ajánlatokat számukra készítettem el, így mind műszaki specifikációk, mind kereskedelmi ajánlatok írásában, ill. az ügyféligények felmérésében is jártasságot szereztem. Műszaki xxx végzettségem és felsőfokú német nyelvtudásom révén az ügyfelek képviselőivel magabiztosan tárgyalok.
ACCOUNT MANAGERI SZAKMAI JÁRTASSÁGOM

	· B2B account menedzsment
	· Ügyféligény felmérés
	· Piackutatás, piacfelmérés

	· Termékspecifikációk készítése
	· Új termék piacravezetése
	· Meglévő, aktív ügyfélkör

	· After sales tevékenység
	· Költségkalkulációk készítése
	· Értékesítés támogatás


SZAKMAI EREDMÉNYEK

2014. Nagy Ügyfél Kft., [project neve] project

Az eddigi szakmai munkám során ez volt a legnagyobb project, teljes értéke xxx EUR, ahogy az a sajtóban is megjelent. A feladat az volt, hogy az [ügyfél neve] teljes infrastruktúrájának felmérése után javaslatot tegyünk új infrastruktúra beruházásra. Az eladott projekt része volt a felmérési munka, javaslattétel az új elemekre, a régi, meglévő infrastruktúra elemek hasznosítására, illetve a Lehetséges beszállítók tendereztetése is a cégünk feladata lett.

A projekt összetettsége megkívánta a csapatmunkát: együttműködtem az ügyféloldali műszaki és beruházási felelősökkel, a cégünk műszaki tervező csapatával, illetve a kereskedelmi ajánlat kidolgozása során a beszállítóinkkal is egyedi tárgyalásokat folytattam. A projektet határidőre, sikerrel zártuk le.

2013. Másik Nagy Ügyfél Kft., [project neve] project

10.000 darabos beszerzés xxxx termékkörből, melynek beszállítását cégünk nyerte el. A tárgyalások során erős versenyhelyzettel szembesültem: árverseny és versenytárs termékek funkcionális összehasonlítása, megtérülési számítások készítése mentén nyertem meg cégünk számára a lehetőséget.

ELŐZŐ MUNKAHELYEK

SENIOR ACCOUNT MANAGER, NAGY MINTACÉG KFT., 2010-2014

xxx és xxx termékek piaci jelenlétének biztosítása, xxx szektor ügyfeleinek kezelése, projectek generálása, ügyfélkezelés, ajánlatkészítés.

ACCOUNT MANAGER, KISEBB MINTACÉG KFT., 2008-2010

Új ügyfelek felkutatása, részvétel marketing aktivitásokban. xxx és xxx termékek értékesítése, xxx szektor ügyfeleinek kezelése, ügyfélkezelés, ajánlatkészítés, ajánlatok nyilvántartása, heti és havi rendszeres jelentéskészítés.

JUNIOR ACCOUNT MANAGER, MINTACÉG KFT., 2006-2008

Új ügyfelek felkutatása, részvétel marketing aktivitásokban, ügyfélmegrendelések kezelése, adminisztrációja.

TANULMÁNYOK

· Bizonyítvány megnevezése, 
Intézmény neve, szak, kurzus stb. (végzés éve)

· Bizonyítvány megnevezése, 
Intézmény neve, szak, kurzus stb. (végzés éve)

NYELVTUDÁS

· Német, felsőfok, napi szintű használat

· Angol, felsőfok

SZÁMÍTÓGÉPES ISMERETEK

· SAP SD moduljának kezelése

· [szoftverek neve] pénzügyi szoftverek ismerete

· Kiemelkedő Microsoft Word és Visio használat (vezetői jelentések, ajánlatok, specifikációk készítése)

· Haladó szintű Microsoft Excel ismeret: függvények, pivot táblák magas szintű kezelése

· BI ismeretek: webes alapú BI rendszerek kezelése, lekérdezések testreszabása, futtatása, futtatási eredmények konvertálása Excelbe

REFERENCIÁK

Kérésre ügyfelektől és előző munkahelyeimről referenciákat tudok biztosítani.
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